
.یسیدنام استارتاپ، لوگو و شعار خود را در اسلاید اول بنو

توجه فرمایید، ارکان یاد شده در این فایل مهم و ضروری

.و قالب به سلیقه شما می باشدصفحاتطراحیاست، 

لوگو و نام استارتاپ
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مشکل و مسئله

آنحلبرایشمااستارتاپشدباعثکهمسائلی•
.بنویسیدرابگیردشکل

اینوکردهحلرااساسیمشکلیچهشماحلراه•
؟استکسانیچهبهمربوطمشکل
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راه حل

دهید؟میپاسخرامشتریانازنیازیچه•

وشفافکهشوددادهتوضیحصورتیبهبایدحلراه•
حلراهدهیدتوضیح.باشدمخاطبینبرایدرکقابل

کند؟میحلرامشکلمستقیمصورتبهچگونه

شدهطراحیکاربرانازدستهکدامبرایحلراهاین•
است؟
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محصول و ویژگی های آن

1

2

3 راخودمحصولهایویژگی

درمحصول.دهیدتوضیح

ساختنظرازایمرحلهچه

.داردقرار

بارامحصولفعلیوضعیت
وددهینشانتوانیدمیتصویر

مراحلنمودارصورتبهیا
شرحرامحصولپیشرفت

راخودمحصوللینک.دهید
.بگذارید

موردهایتکنولوژی

حشررامحصولدراستفاده

.دهید



05

یارزش پیشنهادی و مزیت رقابت

درراآنرقابتیمزیتوخودمحصولپیشنهادیارزش•
.بنویسیدقسمتاین

آسانآندرککهاستمهمبسیارپیشنهادیارزش•
ازهاستفادوخریدازمشتریکهمشخصینتایج.باشد

.کندبیانراآوردمیدستبهشماخدماتیامحصول

هتربیامتفاوتچقدرشماخدماتیامحصولبگویدباید•
.استرقیبپیشنهاداز

ازپیش"مثلتبلیغاتیآمیزغلوجملاتازاستفادهاز•
لمحصومثلدنیادر"یاو"آمیزمعجزه"،"ایدندیدهاین

.کنیدخودداریهاجملهاینمانند"نداردوجودما
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بازار هدف

پرسونای افراد این بازار چگونه است؟ چه ویژگی های •
کلیدی دارند؟

چه بخشی از این بازار مناسب محصول یا خدمت شما •

خواهد بود؟
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اندازه بازار 

خودکاروکسبصنعتبازاراندازهمحاسبهبرای•
ایهنهادآماروخارجیوداخلیمعتبرمنابعازمی توانید

.کنیداستفادهمرتبط
میبازارسهمنهایتدرودسترسدربازارمحاسبهبرای•

:کنیداستفادهزیرروش هایازتوانید

▪ Top-Down Analysis
▪ Bottom-Up Analysis
▪ TAM, SAM, SOM

مرکبرشدنرخوجهانیوداخلیبازار(ترند)هاروندبه•
.کنیداشارهبازاراین
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متقسایندرراخودمستقیمغیرومستقیمرقبای•تحلیل رقبا
وکردهاستفادهجدولازتوانیدمی.بنویسید

یمدارارقباسایربهنسبتشماکههاییویژگی
.کنیداشارهآندررابرعکسیاباشید

وجانشینرقبایبهتوانیدمیقسمتایندر•
.کنیداشارهجایگزین

تی،رقابماتریسویژگی،مقایسهجدولازتوانیدمی•
.کنیداستفادهبوستونماتریسونمودار
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مدل کسب و کار
صورتبهاسلایدچندیایکدرراخودکاروکسبمدل

دوازبیشقسمتاینخواهشمندیم.بنویسیدمختصر
.نشوداسلاید

:شاملکاروکسبمدل•
Value Propositionارزش پیشنهادی . 1
Customer Segmentsمشتریان هدف .2
Customer Relationshipsارتباط با مشتری . 3
Channelsکانال های دسترسی به مشتری . 4
Key Activitiesفعالیت های کلیدی . 5
Key Recoursesمنابع کلیدی . 6
Key Partnersشرکای کلیدی . 7
Cost Structuresساختار هزینه . 8
Revenue Streamsجریان درآمدی . 9
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نقطه شروع و زمان بندی

هبچگونگیمورددرسادهزمانیجدولیکقسمتایندر•
تفعالیوکنیدترسیمخودخدماتیامحصولآمدنوجود
.بنویسیدراتاکنونشدهانجامهای

.یدکناستفادهجدولولاینتایمهاینمودارازتوانیدمی•

وفروشجملهازداریدپیشینعملکردکهصورتیدر•
.کنیداشارهقسمتایندرمحصولتوسعه
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برنامه توسعه براساس چشم 
انداز کسب و کار

ده برنامه توسعه خود را در این بخش توضیح دهید و آین•
.کسب و کار را ترسیم کنید
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پیش بینی مالی و
درخواست سرمایه

درایدکردهجذبسرمایهاینازپیشکهصورتیدر•
.کنیداشارهآنبهقسمتاین

برایرانیازموردغیرنقدیونقدیسرمایهمیزان•
ماعلاشفافطوربهکاروکسبنظرمورداهدافرسیدن

.نیدکاستفادهنمودارازتوانیدمیقسمتایندر.کنید

آند،داریاکسلصورتبهمالیبینیپیشکهصورتیدر•
(اختیاری).دهیدقرارپشتیبانهایاسلایددررا

ونقدیسرمایهازایبهسهاممیزاناستذکربهلازم•
.باشدمیدرصد15تا10بینمعمولانقدیغیر
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معرفی تیم

صورتبهراتیماعضایازکدامهرقسمتایندر•
.کنیدمشخصراکدامهرنقشومعرفیمختصر

راایشانفعالیتونامتیممشاوروجودصورتدر•
.بنویسید

بهمرتبطتجربهتیماعضایازکدامهرکهصورتیدر•
.کنیداشارهآنبهدارند،کاروکسبفعالیتحوزه
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(اسلاید پایانی)اطلاعات تماس

ووبسایتایمیل،رابط،تماسشماره
.بنویسیدراخوداجتماعیهایشبکه
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نکات تکمیلی

عیس.باشدانیمیشنبدونسادهصورتبههااسلاید•
آپلودسایتدرراآنوگرفتهآنازPDFخروجیکنید
.کنید

منابعازحتماارقاموآمارواطلاعاتآوریجمعبرای•
.کنیداستفادهمعتبر

.باشدفهمقابلوشفافبایدارائهمتن•
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